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VI PRESENTIAMO UN SERVIZIO INNOVATIVO
PER CONQUISTARE
IL MERCATO DEL NORD AMERICA
CON | VOSTRI PRODOTTI
PER IL FOORDSERVICE

FOODSERVICE PROPOSAL

Distribuire in America i vostri prodotti & intuibile che richiede una
particolare conoscenza di quel mercato, ma soprattutto impone di
incontrare i buyer operativi nei settori e nei territori di vostro interesse.

| buyer scno evidentemente la porta di accesso piu importante perché
sono loro che manifesteranno interesse verso i vostri prodotti e si
occuperanno di venderli su gquel mercato.

Ma come identificarli¢ Come confattarli¢ Come incontrarlie Quanto
tempo e denaro sard necessario investire per raggiungere gueste
persone e stabilire degli accordi commerciali

ALBINI-COIMBA ltalia ha da molti anni stabilitfc importanti relazioni in
qguel Paese che di fatto & un continente popolatissimo. Le nostre
relazioni, che nascono dalla pratica consolidata di relazioni personali e
di gestione dilogistica e trasporti in futto il mendo e in partficolar modo
in America, ci hanno stimolato a mettere a disposizione delle aziende
italiane le nostre conoscenze per consentire loro di abbattere
notevolmente tempi e costi per farsi conoscere in America del Nord.

Ecco quindi che abbiamo messo in atto un servizio che prevede di far
incontrare le aziende italiane con una selezione di buyer americani.

Un sistema altrimenti complesso che abbiamo reso semplice e
riassumibile in poche parole.

Abbiamo fissato per il (chiedeteci la prossima data) una quattro giorni
di incontri su appuntamenti individuali prestakiliti, di 20 minuti ognuno,
con una selezione di 25/30 buyer di aziende presenti sul territorio

Nordamericane. (foodservice operators, including restaurants, hotels,
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colleges/universities, distributors, convenience stores, amusement parks,
hospitals, airlines, cruise lines and resorts).

La quota di partecipazione a questo evento & di
considerando i costi di organizzazione, la partecipazione dll'evento di

[ = dell’ azienda iscritta, i pernottamenti, | pranzi e il nostro
servizio di assistenza.

Eventuale presenza di altre persone vostra azienda ad un costo di 500
USD/giormo.

Avvenuta l'iscrizione (che dovrd pervenire entro ...preciseremo agli
interessati) la wvostra azienda sard inserita nella pianificazione
dell’evento (i cui dettagli ulteriori saranno forniti con documento a
parte).

nesi prima dell’ evento, avverrd lo scambio di dati e informazioni fra
una lista di circa 100 buyer e le aziende italiane iscritte in modo da
consentire di organizzare I'agenda di ognuno.
Ogni iscritto potrd prevedere diincontrare non piu di 25/30 buyer.

1 dell'evento gli iscritti riceveranno, in modo chiaro e
de’r’rcgllc’ro nomi e qucllflche definitive dei buyer delle aziende
partecipanti con relativa scheda tecnica e dettaglio orario dei propri
incontri personali pianificati per I’evento.

[ o]¢ gliame ; . ima, per un tour
preliminare dei pun’ri vendita. Noi chiamiamo questc modo di

approcciare inding mission”. Le findlitd sono quelle di
comprendere/opprofondlre il sistema distributivo  americano e
predisporsi al meglio per gli incontri con i Buyer.

Questo i perme’r’reru di avere mlgllorl basi di comprensione del
Zont ‘ le A > per gestire eventuali richieste dei

Buyen
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Il supplemento previsto per questa operazicne di ambientamento & di
5.000 USD (tutto incluso(*) per due persone vostra Azienda) fin dal vostro
arrivo all'aeroporto. (* volo sempre escluso.

Ulteriori vantaggi e servizi.

Alla fine degli incontri e dopo il saluti di commiato potrete comunque
Contare sulla continuita delle relazioni stabilite delegando uno dei ns.
Corrispondenti USA di seguire per voi pratiche come la domiciliazione
o I'assistenza dalle vendite.

Corrispondenti USA.

ALBINFCOIMBA, essendo rappresentata  da  residenti, cittadini
americani, costoro diventano per voi un anello di congiunzione
importante con i vostri affari in America potendo, su vostra delega e
incarico, porre in atto tutte le attivitd necessarie per sviluppare il vostro
business come, per esempio, aiutarvi a creare la vostra Impresa
Americana (un'agenzia, una filiale, uno stabilimento di produzione,
joint-venture).

Per quanto riguarda invece logistica e trasporti delle vostre mercida e
per I'ltalia e da e verso I'America, potrete contare sull’esperienza di
ALBINI-COIMBA che opera in stretto collegamento con ALPIWORLD
(www.alpiworld.com) con cui, per esempio, settimanalmente

consolidiamo container groupage da Prato per tutte le proprie Filiali
USA.

Segue una tabella di comparazione con una qualsiasi altra fiera di seftore
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Event we invite you

Traditional Trade Show

Private meeting space for a focused
environment.

Open setting allowing for increased
interruptions.

Pre-scheduled meetings with your category
buyer. (We will do the scheduling for you!)

You hope the correct buyer stops by
your booth.

Our staff keeps your meetings on schedule.

Buyers aren’t guaranteed to show up
for your meeting.

Private, focused meetings that are centered

Distractions on the trade show floor

on retail planning and allow you to present limit a buyer’s attention span.

new items and promotional opportunities.

Take notes by hand and spend weeks
completing follow up.
A la carte pricing.

Online tools track meeting details and
facilitate follow up activities.

All inclusive pricing structure.

Siamo a disposizione per ogni eventuale approfondimento.

Cordiali saluti
Mario L. Albini I '
General Manager
If yvou don'f know where vou're going. then s doesn’t matier which road you fake. David Kyfe
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