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BANCA DATI “IBN" PER OPPORTUNITA* COMMERCIALI

IDEA.

AVERE A DISPOSIZIONE UN ARCHIVIO DI RICHIESTE E OFFERTE COMMERCIALI (CHI
OFFREE E CHI CERCA QUALCEE COSA, QUALSIAST) SIA IN ITALIA CHE
ALL*ESTERC. 1 PUNTI DI RACCOLTA E DISTRIBUZIONE DELLE INFORMAZIONI
SONO DEI CONSOCIATI (NON PRECISAMENTE IN TERMINE GIURIDICO) oD TH
QUALSIASI ALTRO MODO LEGRTI, FPURCHE' PERSEGUAND INTERESSI COMUNT E SI
PONGAND, NEI CONFRONTI DEGLI UTENTI, COME PUNTO DI RIFERIMENTO E
CONTROLLO PER ACQUISIRE 0O DIVULGARE LE MOTIZIE IN MODD KON VENGA
INSERITA SPAZEATURA. SI DOVREBBE ANCHE PREVEDERE LA POSSIBILITA® DI
CESTIRE IL BUSINESS PER GLI STOCESE E LE FINE SERIE DI MERCI VARIE.

INFORMAZIONT .

LE INFORMAZIONI OGEETTD DELLE OFFERTE O DELLE RICHIESTE ODOWVREBBERO
ESSERE IL PIU" STANDARDIZEATE POSSIBILE; QUESTO NE CONSERTIREBBE L&
DIVULGAZ IONHE.

b PRIMA FASE. GLI OFFERENTI SAREBBERO TENUTI A COMPILARE URAR SCHEDA
0l DIVULGAZIOWE UGUALE PER GRUPPI OMOGENELI DI PRODOTTI © SERVIEL.
1 BRICHIEDENTI POTREBBERO RICEVERE INFORMAZIONI OMOGENEE RELATIVE ALLA
STESSA TIROLOGIA DI PRODOTTO. 1L SERVIZIO IN QUESTA PRIMA FASE POTREBBE
ESSERE DEL TUTTO GREATUITO: TUTTI I PARTHER POTREBBERCD IMNSERIRE OFFERTE E
RICHIESTE SENEZA PER QUESTD PAGARE IL SERVIZIO MA SOLO EVENTUALMENTE
L'UTILIZEQ DEL MEZZ0 DI TRASHMISSIONWE. FORSE PERO® UNA CIFRA MODESTA
DOVRERBE ESSERE RICHIESTA ED ESSERE RECUPERATA A CASCATA SUL CLIENTE O
IL FORMITORE. GRATIS POTREBBE INGENERARE UN ERRATO COHCETTO OPERATIVO.
* SECONDA FASE. COH LA RICHIESTAE DI APPROFONDIMENTD SI FORMIRA'
QUELCOSK DI PIUY SPECIFICO E LE INFORMAZIONI SALEANNO PIUY DETTAGLIATE.
QUESTA FRSE SARAY A PAGRMENTO E DIPENDERA’ DAL GRADO DI DIFFICOLTA.
. TERZA FASE. SARA® APPROFONDITA MA ANCORA ANONIMA. VERRANMNO FORMITE
TUTTE LE INFORMAZIONI UTILI E WECESSARIE AL BUSIMNESS TRALASCIANDD 1 NOMI
0 QUANTO POTREEBE IMEQUIVOCABILMENTE IDENTIFICARLI. QUESTA FASE SARAY A
PAGAMENTO, ED IL PREZIZO VARIERA' IM FUNZIIONE DEL GRADO DI DIFFICOLTAC.
® QUARTA FASE. CONSISTE NELLYINCONTRO DELLE PARTI CHE, ACCOMPAGHATE
DAL RISPETTIVI COMSULENTI 51 SIEDOND ATTORNDO AL TAVOLO, PREFERIBILMENTE,
PER CONMCLUDERE L*AFFARE E TUTTI GLI ACCORDI CONSEGUENTI .

MEZZI.

ET EVIDEMTE CHE I “CONSOCIATI" DEBBANO ESSERE IN CONDIZIONE DI
COLLOOUIARE DIRETTAMEMTE ED IN TEMPO REARLE, POSSIBILMENTE SCEGLIENDD UHA
LINGUE COMUNE DI TRASMISSIONE {INGLESE? O CIASCUND LB PROPRIA?) E CON
MEZZI HW E =W EVIDENTEMENTE COMPATIBILI. DIVERSAMENTE HON ST PARTIREBBE.
- KEL BREEVE TERMINE 51 PFOTEEBBE PENSARE AD UNA DIVULGAZIONE A LIVELLO
ITALIANG PER POI PASSARE A QUELLDO EUROPEC ED IMFINE A QUELLDO MONDIALE.
- I “COMSOCIATI® A LIVELLO LOCALE, POTRANNO ORGANIZZARSI COME MEGLIO
CREDERANNO PER PROMUOVERE IL SERVIZIO PURCHEY ESS0 VENGA UTILIZZATO
SEMPRE HELLA LOGICA DI SVILUPPO E QUALITAY PREVISTA DALLA SEDE CENTRALE.
= IKN OGMI CASO PREVEDERE CHE I "CONSOCIATIY PER COMPRENDERE LA FILOSOFIA
DEL SERVIZIO E PER AVERE LTACCREDITAMENTO ALL'UTILIZEZC DEGLI STRUMENTI,
DEBBANO SOTTOPORSI A UH PERIDDD DI FORMAZIONE PRESS0 LA SEDE MADEE.
= PER SEMPLIFICARE LE COSE, IM FASE DRI AVVIO, 5] POTREBBE SCEGLIERE UH
UNICD SETTORE MERCEOLOGICO, DR DEFINIRSI, SUL QUALE POTER RODARE LE
PROCEDURE E LA STANDARDIZZAZIONE, PER POTI INSERIRE GLT ALTRT SETTORI.
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