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Gentile Sig. Albini,

Mi scuso per il ritardo nel risponderLe, ma I'impegno lavorativo e lo studio oceupano ormai
da mesi ttto il mio tempo ed i miei pensieri. Cercherd comunque di darLe la mia opinione
sulla Sua iniziativa nella maniera pit chiara e sincera possibile al fine di poterLe essere di
aiuto.

In primo luogo mi permetto di suggerire una revisione della stesura dell™idca-progetto™
evidenziando in modo piu dettagliato e concreto le iniziative poste in essere dalla NC
Infatti, la mia impressione ¢ che manca una indicazione concreta delle esperienze in cui
verranno coinvolti i giovani e ci si concentra, invece, sui risultati che si vogliono ottenere,
Nel presentare ad una famiglia un progetto di questo tipo (con la prospettiva oltretutto di
un esborso in denaro) penso che sia sempre meglio delineare in manieia semplice ¢
dettagliata le attivita che verranno fatte in concreto e non disperdersi in descrizioni troppo
teoriche (come spessosi fa per i1 corsi di marketing). )

La NC potrebbe certamente favorire I'inserimento dei giovani nel mondo del lavoro, ma per
quanto riguarda il contributo delle famiglie ai costi di gestione non saprei dirLe quale
sarebbe I'incentivo migliore per convincerLe della bonta dell’iniziativa. Forse sarebbe utile
offrire alcune borse di studio da assegnare ad una parte dei giovani partecipanti (magari
facendo riferimento a fondi europei) e comungue, come ho detto sopra, evidenziare la
concretezza dell’iniziativa e rassicurare in tal modo le famiglie sulla serieta delliniziativa

Per ogni giovane é utile imparare come muoversi nel mondo del lavoro ed avere un buon
collegamento con lo stesso. La NC potrebbe iniziare collegandosi direttamente con istituti
tecnici o professionali o con I'universita Potrebbe ad esempio fare domanda di
accreditamento presso 'universita di Verona ¢ rientrare tra le societd in cui gli studenti
potranno svolgere degli stage

Nella speranza di esserLe stata di aiuto, Le invio i miei miglior: saluti
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